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阿囉哈光電科技有限公司                                                     台灣台北縣新莊市思源路52號
       電話:886-2-8991-9000 分機613                                                                 傳真:886-28991-1000
       Email:taigis@aloha-light.com                                                 行動電話:0987-535-162洽廖宇偉
 公司基本資料 
公司名稱：阿囉哈光電科技有限公司

設立日期：2003年
員工人數：20人

資本總額：新台幣1000萬元

營業項目：LED生活應用產品製造、批發、貿易、禮品

公司地點：台北縣新莊市思源路52號

 公司沿革 
1997~2002 阿囉哈以批發*螢光棒*起家.

2003 阿囉哈光電科技有限公正式成立.

2004 阿囉哈光電以LED發光產品率先進軍禮贈界.

2005 阿囉哈光電加入LED 白光照明手電筒市場戰局.

     進軍大陸成立 廣東廣州- 阿囉哈電子科技有限公司 

     浙江義烏- 阿囉哈布藝有限公司
2006 阿囉哈光電遷移三重新公司成立總部.                           

2007 阿囉哈光電以百千樣發光產品.獨步發光產業.禮贈業. 
2008 阿囉哈光電擴大營業遷移新莊占地300坪成立阿囉哈LED總匯旗艦店.
2010正式推出 * 阿囉哈LED總匯加盟連鎖計畫 *

 緣 由  

在環保意識抬頭與各國尋求替代能源雙重影響下，LED(發光二極體)具有省電、溫度低、不含汞等綠色環保優勢，成為全球最具有競爭的產業之一，加上媒體不斷報導更助長LED快速進入一般家庭生活運用的領域，市場前景看好。
    阿囉哈光電科技有限公司旗下阿囉哈LED總匯，門市經營LED應用已有多年經驗，原本穩定成長的業績，在經營人不斷的投入資金研發、創新，加上LED應用的成熟，業績更是讓人驚奇連連，於是有經驗分享及擴大市場的想法慢慢孕育而生，加上消費端不斷有加入阿囉哈LED總匯銷售行列的訊息，遂擬出企劃及規章與有心加入阿囉哈LED總匯專業人士共同開創LED應用的新局面。
 阿囉哈光電的優勢 
阿囉哈光電在LED生活應用產品市場已經累計了近十年的經驗，將經驗優勢彙整如下
1. OEM 代工生產整合能力
從晶磊挑選採購、依需求應用封裝、散熱方式處理、IC板驅動設計等整合及組裝能力已能在最快速時間內有效的生產製造出。接受客製化生產，提供並滿足客戶LED全方位需求。
2. 協力廠商累積數十家
經過數十年的配合及默契培養，已累積數十家的協力廠商，包括上市上櫃公司，在交期與量產已能達到最有效率的供貨能力。

3. 市場的敏銳度

LED生命週期隨市場成熟及變化已越來越短，在價位及銷售的敏銳度阿囉哈光電已經累積出最佳管理模式，並能適時，快速開發生產新產品能力，滿足市場需求，增加商品競爭力。
4. 數千種產品

經過近十年的代工生產已累積了數千種產品，每個月並有數種商品上架，選擇性多。
5. 數位化管理及行銷

從進、出貨管理、庫存到銷售全採用電腦化作業，效率高，每個月並固定投入數十萬網路平台曝光及行銷。
6. 庫存生產 降低成本

總部投入大量資金，看準市場，快速導入設計及量產以降低成本，以量及價格優勢作競爭。

7. 靈活的銷售模式

網路配合實體店面，交叉作促銷並不定時籌辦活動促進新產品上架及銷售率。
 阿囉哈光電提供資源 
1.整體CI規畫
包括名片、招牌、海報、展示櫃、店頭佈置、宣傳DM統整規劃提高專業形象
2.ERP-進銷存 
進銷存、POS系統提供 提供有效率電腦化，將之流程簡化、操作單純上線操作容易
3.行銷曝光

網路 報紙 雜誌 DM等行銷曝光，並不定期舉辦活動增加來店客及購買率
4.專業知識教育訓練
a.LED基本了解 b.光的基本知識了解 
c.電基本知識了解 
d.電池基本知識了解
e.來店客常見問題
f 促銷手法
5.總店進貨規畫
  透過市場了解及分析由總店固定提供新品進貨，LED販售是屬於衝動性購買，需不斷推陳出 
   新讓消費者感到新奇、炫，以增加再次消費的週轉率。
6. 最低成本進貨
 總公司不賺進貨利差，加盟業者等同總公司價錢進貨，只需5%服務費，加上總公司大量進貨壓低成本，價格競爭優勢大
7.加盟商聯誼
由總公司策畫定期舉辦加盟商聯誼，作經驗交流
8.區域經營權
各加盟業者擁有各自經營行政區域，銷售地域受總公司保障
9.產品獨特性

市場上加盟店大部分集中餐飲和服飾業，LED應用產品在市場上有產品獨特性及未來性兩大優勢
 初期投入成本分析  
 
	
	50坪以上
	50 坪
	50坪以下

	
	以80坪計
	以50坪計
	以30坪計

	加盟金
	與坪數成正比如80坪80萬
	50萬
	50萬

	進貨預付款
	50萬
	50萬
	50萬

	軟硬體設備
	60萬
	45萬
	40萬

	小    計
	190萬
	145萬
	140萬

	店面裝潢
	視能力自訂金額
	視能力自訂金額
	視能力自訂金額

	店面押金
	視能力自訂金額
	視能力自訂金額
	視能力自訂金額

	週轉金
	視能力自訂金額
	視能力自訂金額
	視能力自訂金額

	店面租金
	預估12萬/月
	8萬/月
	5萬/月

	廣宣、專利等各種服務費用
	採年繳方式
5000元/月
	採年繳方式
5000元/月
	採年繳方式
5000元/月

	人事費用
	預估10萬/月
店長 34000元
店員28000元x2
工讀10000元
	5萬/月
店長 34000 
工讀10000元x2

	4萬/月
店長 34000  
計時工讀 6000

	水電費
	預估1.5萬/月
	1萬/月
	0.6萬/月

	電話、傳真費
	預估1萬/月
	0.6萬/月
	0.5萬/月

	其它雜費
	預估5萬/月
	3萬/月
	2萬/月

	進貨產品
	預估80萬
	預估50萬
	預估30萬

	小  計
	110萬

	68.1萬
	42.6萬

	合    計
	300萬
	213.1萬
	182.6萬


註:. 加盟金為技術轉移經營輔導等費用，合約到期後不退還

    進貨預付款為每次進貨可扣除貨款，直到餘額剩10萬元後再補足
    軟硬體設備部分如欲進一步了解，請購買加盟企劃書後將附明細

 加盟辦法  
加盟步驟



加盟步驟說明
1.自我評估
在還沒正式加盟前需先自我評估，如果太多條件答案是填「否」 那就需慎重考慮是否要加盟
2 . 申 請

購買阿囉哈LED總匯加盟手冊，仔細閱讀後，將基本資料表寄回阿囉哈光電總公司。
(阿囉哈LED總匯加盟手冊每份1000元，如正式加盟後，將全額退回)
 匯款資料:合作金庫銀行(五股工業區分行)

          ATM 銀行代碼:006  帳號:5403-717-301086 戶名:阿囉哈光電科技有限公司
          匯款後請來電通知

3. 審 核

阿囉哈光電收到申請表後，經審核小組審核通過後告知參加說明會，並準備資料，審核要點有

3.1自備資金及借貸資金比例          

3.2自我評估表內容

   3.3對阿囉哈光電的認識概述          
   3.4對LED認識概述


4. 參加說明會

  針對阿囉哈光電公司介紹及加盟重點說明 

5. 簽 約
  攜帶證件及到阿囉哈公司總部簽屬合約，並繳交加盟金
6.開店籌備
教育訓練、開店地點評估、選購商品、店面裝潢、籌辦開幕事項
7.開 幕

擇期開幕 開幕活動 試營運
8.營 運

正式營運，並不定時接受總公司輔導、訓練及資源提供
教育訓練內容概要
	訓練項目
	訓練內容
	訓練方式

	專業基本知識
	LED基本認識
電的基本知識
光的基本知識
電池基本知識
	

口述授課


	廣告、行銷 說明
	官網說明
各大拍賣網站檢閱
	電腦上線說明

	進銷存使用操作
	規格、價錢、庫存 
新增
修改
查詢
	
電腦上線說明

	產品說明示範
	插電產品使用說明
	實際操作演練

	收銀機使用
	開發票
退換貨
	實際操作演練

	進貨、出貨說明
	如何向總公司訂貨
如何接單、包貨、出貨
	表單說明

	客戶接待方式說明
	面對面銷售技巧
	口述授課 人員示範

	各式表單管理說明
	報價單、進貨單、財務報表
商品維修單、退換貨申請單

	
表單說明


「阿囉哈LED總匯」給加盟者的一封信
    加盟主基本上是不會挑選他的加盟商，希望加盟商是多多益善，這樣才符合加盟主的商業利益，但是阿囉哈光電公司的思考跟做法是以長久經營的態度跟思考作加盟的規劃，所以他是有一些門檻條件的，而為什麼阿囉哈光電公司要設定條件門檻呢?在前面章節「阿囉哈LED總匯市場策略」已經說明了

「阿囉哈LED總匯」要走的方向是LED生活應用的通路，就像便利商店一樣到處都有「阿囉哈LED總匯」讓人們的生活除了功能性環保照明以外，更提供生活的品味、更多彩多姿等心裡層面的提升，所以阿囉哈LED總匯要造就成「通路」是需要每一個加盟商都能夠長久經營，這樣才能一步一步踏實的到達目的地。
所以我們希望你是一個強烈充滿創業意圖的人、不要有負債、家人支持、個性沉穩、有責任感、不急功好利的人，最重要的是要有一個健康的工作心態，而不是因為想快速賺錢而加入「阿囉哈LED總匯」加盟體系的想法，事業初創一定會經歷一些問題，而一個正確的工作態度跟想法會帶領你度過這些問題，加上阿囉哈光電的輔佐相信會更紮實的建立自己的創業之路。
充滿強烈創業意圖 – 不管你是何原因要有創業的想法，謀定而後動，不是一時的衝動，可以嘗試將創業意圖寫下來，經兩三天後再省視，依然有一樣想法，那你可以在往下看看自己的合適性。

不要有負債來參加加盟 – 很多勵志書籍都會寫說一個企業人成功之路的故事，他的背景常常是因為負債後，讓他學習到經驗，並且化悲慟為力量，從新思考後在因緣際會下………，當然很多是真的故事，也有是編輯對寫故事的張力表現，而我們不希望你負債來參加加盟原因是，創業本來是辛苦的，如果加上你負債，會讓你無法專心在事業上努力，我們不知道你的雙重抗壓能力如何，但是專心面對創業工作成功機率是會高很多的。
說的更明白一點，就像購屋一樣，如果你已經負債了，再去跟銀行貸款買房子，你會雙重負債，賺的錢只夠繳房貸，因為如果你能賺的錢能夠繳清兩者費用的話，那你就不會有之前的負債了。
家人支持 – 不管你是已婚、未婚、男性、女性，總是有家庭，如果有家人的支持，你在工作上才能無後顧之憂的全力努力，因為，如果家人不支持就好像是精神的負債，跟金錢的負債是一樣的情形，當然如果是家人一起努力在加盟事業上更是一種助力，更要能同甘跟共苦，創業初期的努力跟吃苦一起走過，等有賺錢了也要能有智慧公平的分配，這樣事業才能長久。
個性沉穩 – 我們希望你是有過工作經驗，不管是哪種工作，你都能作上二年以上，甚至更久的話那基本上你的個性是沉穩的，所以也不要年紀太輕沒工作經驗就想創業，這樣只是增加雙方開店的風險罷了，如果你有個富爸爸，願意拿錢讓你創業，而你沒有工作經驗或是只有短暫的打過工，那最好富爸爸拿出來的錢是能夠買下阿囉哈光電，那你就完全可以獨立作業、不受總公司管理跟約束。
有責任感 – 責任感是做任何行業需有工作態度之一，要懂得釐清責任，也要勇於承擔，態度是對事不對人。LED產業算是科技產業，整個產品要了解透徹是很難的一件事，所以做生意買賣當難免會有一些溝通不清楚的地方，或是你認為理所當然客人要懂得，但是客人偏偏他覺得是專業知識，是你沒有說清楚這類的事情也是會有的，所以你對產品的使用要100%熟悉，客戶用時會有哪些問題，也要慢慢累積跟應用，這方面問題我們有專區探討，而另一方面是心態負責，今天創業開店不只是座在店裡看店、收錢就好了，而是當總部會有促銷活動任務的執行時，是否能用心盡責的把它完成，不敷衍了事，甚至執行過程當中學習到更有效更好的促銷方式，因為你親身參與過，比起理論是強多了，盲點較少。 
不急功好利 – 創業初期會是屬於摸索學習階段的，所以剛開始門市的生意不見得會跟你所想像的一樣那麼快就損益平衡，我們保守估計一般需要 1～2年，但是這也全不盡然，如果你有以上的人格特質加上你有足夠專業知識能夠接洽大量製做訂單業務，那有機會你不用一年就回本，加上有良好的財務管理，相信很快就能賺錢，再如果你懂得網路行銷的話在資訊時代裡賺錢更是倍增的方式在增加你的存款，但是重點是不能急，成功是有步驟的(阿囉哈光電成功的經驗)而成功時間的長短，就視你的個性跟專業能力了。
健康的工作心態 – 有人說:天下唯一不變的就是「變」，人心更是如此，創業跟上班的心態是不一樣的，上班是有競爭的，有同事給的知識或是資訊的刺激，而創業的工作型態就比較不一樣的，日復一日的例行性工作，作多拿多、作少拿少，掌控在自己的手裡，但是日子久了少了外來的資訊刺激，會造成成長的停滯，也許還有當初加盟時的初衷不變，但是卻會厭倦，因為成功這過程是需要一點時間的累積的，這時你如何度過這一心理障礙呢，經驗告訴我，你需要適時的充電，不管是led專業知識的或是行銷領域的知識，都是可增加你業績的方法，同時公司會舉辦同業的研習會，大家彼此交流，增加經營的經驗，有誰會為能賺更多錢而有心理障礙呢? 當然這會讓你有新的挑戰來轉移你的心理障礙，再次全力把新的知識帶到工作上來，就像玩一場戰爭遊戲一樣，有了新的武器趕快上戰場在試試新武器的威力，所以如果選擇「阿囉哈led總匯」加盟時，訂一個明確目標，就不要回頭一直勇往前進，終究會到達目的地的，而且總公司是把加盟商當作自己的公司來看待及管理的，你的店順利的開起來，公司也才能站穩腳步邁向下一個目標前進。 
2.申 請





1.自我評估





3.審 核





4.參加說明會





5.簽 約





6.開店籌備





7.開 幕





8.營 運
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